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Forsta kvartalet 2001

SAMARBETSAVTAL MED ACCENTURE FOR ATT MARKNADSFORA SIGNON FORM PIPE
NYA AKTIEAGARE, KUNDERNA ALECTA (F D SPP) OCH SKANDIA
NETTOOMSATTNING UPPGICK TILL 51 MKR, EN OKNING MED 46% (3,5 MKR)
RESULTAT EFTER FINANSNETTO UPPGICK TILL MINUS 7,8 MKR (MINUS 4,0 MKR)

" FORBRANNINGSTAKT” 2,6 MKR/MAN, NER FRAN 3,7 MKR/MAN UNDER Q4
LIKVIDA MEDEL OCH KORTFRISTIGA FORDRINGAR 2001-03-31, 19,5 MKR

ANTAL ANSTALLDA | SLUTET AV PERIODEN VAR 49 (2000-12-31, 46 ANSTALLDA)
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Kurvorna pekar uppét for Sign On:
2001 ser mycket lovande ut

Kurvorna pekar uppét forsta kvartalet 2001 for Sign On, som kan se tillbaka pa tre mycket handelserika och
framgangsrika manader och framét pa ett mycket lovande ar.

Sign On fick sitt forsta stora internationella genombrott i mars, ett strategiskt samarbetsavtal med den globala
konsultjétten Accenture, f d Andersen Consulting. Alliansen med Accenture innebér att de kan erbjuda ala sina
kunder, i forsta steget har i Norden och Europa, att f& Sign Ons vérldsledande |6sning for saker blanketthantering
och signering 6ver Internet integrerad i sina|T- och intranétsystem. Det kommer att ge Sign On goda mdjligheter
under dret. Vi ser lika positivt pa de unika majligheter som avtalet ger i form av tekniskt samarbete med Avanade,
som samé&gs av Accenture och Microsoft. De hér nya allianserna med vérldens ledande foretag i sina branscher
kommer att f&en avgorande positiv betydelse for Sign On.

Vi har ocksa fétt tvanya agare, Alecta (f d SPP) och forsakringsbolaget Skandia. Det intressanta &r att de redan &
kunder till Sign On sedan en langre tid. Att foretagen nu blir dgare pekar pa tva saker, att Sign Ons koncept
bevisligen tillfor en stor kundnytta, och att de tva storbolagen tror 1angsiktigt pa konceptet och Sign On. For oss
betyder deras utdkade engagemang aven okad stabilitet i &gargruppen.

Paforsaljningssidan har vi lagt in en hogre vaxel, inte minst sedan FormPipe 2.0 blev klart vid arsskiftet.
Omséttningen for Sign Ons e-Blanketter blev 4,9 Mkr under perioden och affarsomradet skavisavinst i slutet av
aret. Vi har 6kat omsattningen med hela 46 % och fatt in en rad nyaintressanta storakunder, bl a Assi Doman,
ASG, GE Capital, Landstinget i Sormland, Landstinget i Kalmar, Forshaga, Kil, Linkoping, Strangnas, Sundbyberg
och Varberg. FormPipe har dnnu inte givit ndgra storre intakter, bara ca 200.000 kr, men det har vi heller inte raknat
med. Intékterna ar skrivna paden senare delen av aret.

De ekonomiska talen visar visserligen ett storre minus pa resultatsidan &n samma period forra aret, men
forklaringen ligger i ett positivt trendbrott. Efter forsta kvartalet forra aret kunde vi snabbt oka investeringarna for
att utveckla FormPipe nér nytt investeringskapital kom in i bolaget. Organisationen har nu vuxit med det dubbla,
fran omkring 25 till ca 50, marknadsféringen har 6kat och vi har byggt upp en organisation for FormPipe. Det mest
intressanta &r att forbranningstakten har sjunkit fran 3,7 Mkr per manad sista kvartalet 2000 till i snitt ca 2,6 Mkr
per ménad under perioden Q1i &r. Det skajamforas med 1,3 Mkr/man under forsta kvartalet forra aret.

Véra medel 19,5 Mkr kommer att racka val for var fortsatta expansion. Skulle vi daremot behova ta ett nytt stort
utvecklingssteg med FormPipe fér vi dvervéga en kapitalisering av den fasen. Med nya samarbetsavtal, vaxande



kundunderlag, stort internationellt intresse fér FormPipe, 6kande intakter och sjunkande kostnadsmassa sa ser
aret mycket lovande ut.



Delarsrapport for Sign On AB, kvartal 1, januari —mars 2001,

Samar bete med Accenture

Sign On undertecknade i mars ett avtal med Accenture som innebér att Accenture och Sign On
gemensamt kommer att marknadsféra Sign On FormPipe pa den nordiska marknaden. Avtaet
innefattar aven att Accenture kommer att erbjuda sina kunder i Europa att integrera FormPipe. Var
avsikt & att avtalet &ven skainkludera dvriga varlden under innevarande ar. Accenture &r ett av
varldens storsta konsultféretag inom management och teknologi med 90 % av kunderna pa Fortune
500-listan och mer @n 70.000 medarbetare i 46 lander.

Jorgen Lenz, Partner i Accenture, kommenterar alliansen:

” Samarbetet med Sign On ar ett naturligt steg i Accentures strategi. Genom att inkludera
FormPipei befintliga och nya kunduppdrag, kommer Accenture att kunna hjalpa sina kunder
uppna betydande rationaliseringsvinster och 6kad kundtillfredsstallelse. Att Avanade ansluter
sig till samarbetet medfor avsevarda mojligheter att bredda och fordjupa de kunskaper och
kompetenser som samar betet kan erbjuda kunderna, i synnerhet vad avser applikationer
baserade pa Microsofts Enterprise-plattform.”

Med véarainternationella maséttningar & Accenture det absolut basta valet av samarbetspartner.
Konsultféretaget har ett omfattande internationelIt kontaktnét och en intim relation med Microsoft via
det gemensamt &gda foretaget Avanade.

Sign On far nu en direkt ingdng i Avanade, som utvecklar skalbara Internetbaserade |6sningar baserade
pa Microsofts Enterprise-plattform. Avanades roll i vart samarbete blir att leverera den tekniska
expertisen for att ytterligare anpassa FormPipe till Microsofts produkter. En av uppgifterna blir att
snabbt integrera Sign On FormPipe i Windows 2000/XP, vilket 6ppnar enorma méjligheter for miljontals
anvandare att forenkla och effektivisera sin blanketthantering.

Vi gtér infor ett paradigmskifte nér det galler underskrivna blanketter och avtal. Det kanske inte
framgdr klart for envar att en stor forandring haller pa att ske, men den genomfors pa alanivéer, i
politiken och hos myndigheterna liksom i stora delar av néringdivet. Sign On ligger i den absoluta
tétklungan som stéder férandringen med ny teknik, sékerhet och effektiva system. Pappersbundna
processer och transporter via posten kommer att ersdttas med dokumenttverforing via Internet.
FormPipe majliggor att manga anvandare skickar elektroniskt undertecknade blanketter och dokument
viaInternet till en mottagande part, till exempel banker, forsakringsbolag, féretag och myndigheter.

Med Accenture har Sign On nu en stark internationell partner som har en néra relation med

ledningsgrupper och styrelser i stora internationella foretag och myndigheter. Det bidrar till att kunna
genomfora forandringar snabbt som resulterar i 6kad |6nsamhet och stora besparingar.

Sign On For mPipe ledande p& ny mangmiljardmar knad

Sign On FormPipe 2.0 & idag varldens ledande kompl etta system for séker hantering av blanketter
Over Internet, det gor att man kan hamta, fyllai och elektroniskt signera bindande dokument via
Internet. Det kan anvandas av individer, foretag och myndigheter for att skicka och ta emot signerade
och krypterade dokument och blanketter Gver Internet med hogsta sékerhet. Den elektroniska



signaturen garanterar att ett dokument inte kan manipuleras utan upptéckt och krypteringen gor att
ingen obehdrig kan tyda dess innehall.

Utvecklingstakten var hog forra aret for att kunna lansera version Sign On FormPipe 2.0 till drsskiftet,
samtidigt som Sverige antog den nya lagen for elektroniska signaturer som jamstéllde dessa med
traditionellt handskrivna signaturer. Vidareutvecklingen under Q1 har skett inom ramen for var
utvecklingsavdel ning.

Elektroniska signaturer & sedan oktober 2000 juridiskt bindande i USA och i Sverige sedan januari i ar,
och de kommer att f& samma réttdiga status inom EU frén och med juli 2001. Efterfrégan pa
elektroniska signaturer och blanketter kommer darfor att 6ka markant i stora delar av vérlden. Enligt en
rapport fran Baird Inc berdknas den idag néstan obefintliga och nya marknaden fér ” Secur e e-form
Delivery” , dar Sign On verkar, att véxa rejalt och berdknas uppgatill 5.5 miljarder US dollar & 2005.

Kunder och pilotprojekt for Sign On FormPipe

Sign On har under forsta kvartalet startat pilotprojekt med Tullverket, Statistiska Centralbyran (SCB)
och Stockholms Handel skammare dér Sign On FormPipe ingar. Sedan et ar tillbaka anvander
AnbudsJournalen och Statens Forvaltningstjeneste i Norge FormPipe for att skicka
upphandlingsunderlag till Publication Officei Luxemburg. Ytterligare ett antal nya pilotprojekt hdller pa
att startas och marknadsaktiviteter pagar nu i alla de nordiska landerna, Tyskland, Italien, Belgien och
Kanada.

| mitten av mars blev Sign On FormPipe 2.1 klar. Det & en viktig vidareutveckling av Sign On
FormPipe 2.0 som mgjliggor att man kan signera direkt pa html-webbsidor i webbl&saren (browser).
(Med 2.0 signerar man blanketter som presenterasi Microsoft Word, pdf-format eller andra vafria
dokumentformat.) Detta Gppnar ett nytt anvandningsomrade som dven kan vara en ingang till mer
omfattande |6sningar. Vidareutvecklingen av version 2.1 har gjorts av var egen utvecklingsavdelning.
Sedan borjan av 2001 har vi fokuserat pa marknadsforing av Sign On FormPipe och har darfor i princip
inga inhyrda konsulter i projektet.

Sign On e-Blanketter (SignForm)

Sign On har sedan 1996 ett e-Blankettarkiv pa Internet med drygt 4,500 svenska blanketter. Genom de
internationella systerforetagen SignForm har Sign Ons abonnenter ocksa tillgang till ca 10.000 utlandska
blanketter och mallar. Vi sdljer e-blanketter i form av en tjanst som féretag abonnerar pa &rsvis.

Marknadsforingen av tjénsten sker bland annat genom telemarketing och i form av samarbeten med
andra aktorer pA marknaden. Ett bra exempel pa ett sddant samarbete & att vi tillsammans med
Dagens Industri erbjuder alla som ska deklarera blanketter bade via DIs Internettidning www.di.se och
via Sign Ons e-Blankettarkiv.

Sign On har under varen andrat prisséttningen pa Sign Ons e-Blankettarkiv. Ett foretag med upp till 25
angtéllda betalar nu 3,500 kr/ar mot 1.250 kr/ar tidigare. Prisokningen motiveras bland annat av att
innehdllet i blankettarkivet under & 2000 har utokats vasentligt med juridiska mallar och mallar for
kontoret. Den nastan trefaldiga okningen av priset far positiva konsekvenser pa intékterna dven om ala
kunder inte fornyar sina abonnemang.

Sign On e-Blanketter innefattar ven blanketthotell, som innebér att Sign On konstruerar blanketter
kunder och l&gger upp dessai ett webbhotell som &r tillgangliga 24 timmar per dygn. Har har vi kunder
i dlaléger, meni synnerhet kommunerna har insett fordelarnai service och att de gor egna ekonomiska



vinster pa att skéta hanteringen via Internet. Omkring 30 kommuner har redan kopt ett blanketthotell av
Sign On. Bland dem éterfinns bade stora och sma kommuner, till exempe Stockholm, Goteborg, Gavle,
Karlshamn, Grums och Nordanstig. Vi kommer under aret att fortsitta var bearbetning av naringdivet
liksom kommuner, landsting och universitet/htgskolor.

De foretag som ocksa upptackt att de har mycket att vinna pa att utnyttja Sign Ons e-Blanketter &r
forsakringsbolag, dar varje dag tiotusentals blanketter maste hanteras. SPP var tidigt ute och nu &
aven den nya organisationen Alecta en stor kund, liksom Skandia forsékringsbolag. Andra nya kunder
under perioden & bland annat Alecta, Ass Doman, ASG, GE Capital, Landstinget i Sormland,
Landstinget i Kalmar, Forshaga, Kil, Linkdping, Strangnés, Sundbyberg och Varberg.

Négraav skalen till att kommuner och foretag valjer ett blanketthotell & att kommunerna saknar den
kompetens som Sign On har, att det gar snabbt att komma igang och det & enkelt att utoka
blanketthotellet med nya blanketter och 6kad funktionalitet. Ett naturligt steg &r att i nésta skede
erbjuda en Sign On FormPipe-16sning fér att &ven kunna ta emot undertecknade avtal och blanketter
frén sinakunder och leverantorer.

Ekonomi: L ovande framtidsutsikter i ar

Vi végar pasta att ala vara kurvor pekar uppét efter forsta kvartalet 2001. En viss reservation givetvis
for att resultatet visar ett storre minus an samma period forra aret, -7,8 Mkr mot -4,0 Mkr forsta tre
méanaderna forra aret. Men de siffrorna redovisar egentligen ett positivt trendbrott och & procentuel It
lagre an 2000. Efter forsta kvartalet forra aret kunde vi snabbt 6ka investeringarna for att utveckla
FormPipe ndr nytt investeringskapital kom in i bolaget. Vi & idag ett betydligt storre, stabilare och
mognare foretag an for ett ar sedan.

Organisationen har vuxit med det dubbla, fran omkring 25 till ca 50, vi har tagit fram en varldsprodukt,
Sign On FormPipe, varfor kostnaderna for marknadsforing har okat markant det forsta kvartalet, vi har
byggt upp en organisation for FormPipe och vi satsar oférminskat pa att silja abonnemang Sign On e
Blanketter. Vi ser en poditiv trend i att det inte sker en procentuell 6kning av kapitalférbrukningen, utan
istélet att vi nu vander mot positiva resultat.

En av de mest intressanta ekonomiska aspekterna & att forbranningstakten har sjunkit fran 3,7 Mkr per
manad sista kvartalet 2000 till ca 2,6 Mkr per manad under perioden Q1 i &. Det ska jamforas med 1,3
Mkr varje manad under forsta kvartalet for ett & sedan. Vi har en kostnadseffektiv organisation och
fardiga produkter att sdlja.

Sign On har vid periodens likvida medd pa 195 Mkr, inklusve kortfristiga fordringar. Var
intaktsprognos for & 2001 & en omsitning runt 30,0 Mkr fordelade pa 25,0 Mkr pa Sign On e
Blanketter och 5,0 Mkr pa Sign On FormPipe. Vart affarsomrade Sign On e-Blanketter kommer redan
i & at generera en ving lika med 7-8 %. Sign On FormPipe kommer att visa vinst under
nastkommande & — 2002.

Vi har medvetet vat en forsiktig intaktsprognos for FormPipe beroende pa att marknaden inte har
hunnit anpassa sig till det nya séttet att arbeta med elektroniska signaturer. Mognaden kommer dock
snabbt men det kréver en beteendefordndring, eftersom e-blanketter och elektroniska signaturer inte
har funnits forut och maste integreras i nya arbetsmonster och applikationer. Det tar en viss tid att
arbeta in detta for manga foretag och myndigheter. Vi raknar darfor med att tiden fran en pilot till ett
fullt utbyggt system, och de stora intékterna, kommer att tatid.



Elektroniska dokument och elektroniska signaturer & en viktig del i bade foretags och myndigheters
framtida | T-satsningar. Manga seminarier anordnas nu inom detta omrade och nagon foretradare for
Sign On finns néstan alltid med som en av huvudtalarna. Nu startar &ven kunderna definierade projekt
dar elektroniska signaturer ingdr och dar kommer Sign On och véra partners att finnas med. Sign On
har under innevarande kvartal utvecklat relationerna med de ledande I T-konsulternai Sverige for att
tillsammans med dem erbjuda Sign On FormPipe-IGsningar till néringdivet och offentliga sektorn.

Racker kapitalet?

Vér, och véra aktiedgares, standigt viktigaste fréga ar: Racker kapitalet?

Svaret & ja De likvida medlen 19,5 Mkr kommer att récka va for var fortsatta expansion i & och vi
kommer under de sista manadernai & uppvisa ett positivt kassaflode. Vi har inte planerat ndgra storre
investeringar i utveckling. Skulle vi dédremot behdva ta ett nytt stérre utvecklingssteg med FormPipe
kommer finansieringen av detta projekt att sdkerstéllas innan det initieras.

Av véara prognostiserade intakter for innevarande ar, 30 Mkr, & drygt 20 Mkr dterkommande intakter
frén abonnemang, blanketthotell och Sign On FormPipe. Detta innebér att nér vi gar in i nésta &, har vi
med oss dessa repetitiva intakter pa ca 20 Mkr.

Marknaden for bada vara affarsomréden har mycket stor potential — marknaden berdknas altsa av
Baird Inc. till 5,5 miljarder US dollar & 2005 — och i var prospektlista finns ett antal stora spannande
projekt. Samtidig utvecklas var befintliga kundbas med nya projekt. Tillsammans ger detta en stark
tillvaxt av vara &terkommande hyresintakter.

Slutligen har vi fétt ytterligare bevis pa att marknaden beddmer oss som ett spannande och lovande
foretag genom att bade Skandia och Alecta (tidigare SPP) har kopt aktier i Sign On. Detta stérker var
tidigare &garbas dar bade Inter Ikea och 6:e AP-fonden redan aterfinns.

Forsta kvartalet har vant kurvorna uppét och utsikterna for att aret ska bli vinstrikt pd manga omréden
ar lovande.

Kontaktperson: Bosse Fagard, Verkstéllande direktér Sign On AB
Tdl. 08-555 290 00, bosse.falgard@s gnon.se




NYCKELTAL FOR AFFARSOMRADEN:

Sign On FormPipe

o Nettoomsittning uppgick till 0,2 Mkr

0 Reaulta efter finansnetto uppgick till minus 4,6 Mkr
0 Ingaaktiverade utvecklingskostnader under perioden

Sign On e-Blanketter (SignForm)
o Nettoomsittning uppgick till 4,9 Mkr
0 Resaultat efter finansnetto uppgick till minus 3,2 Mkr

Omsattning och resultat
Nettoomséttning for forsta kvartalet blev 5,1 Mkr (3,5). Resultat efter finansiella poster uppgick till - 7,8
Mkr (-4,0).

For branningstakt

Forbranningstakten gunker vasentligt. | snitt under forsta kvartalet 1&g den pa 2,6 Mkr/man, vilket & ett
bevis pa var "bulkinvestering” i FormPipe forra &ret. Sista kvartalet 2000 1&g vér forbranningstakt pa
3,7 Mkr/man. Q1 & 2000 var takten 1,3 Mkr per manad.

Finansdl gallning

Foretagets likvida medel och kortfristiga fordringar per 2001-03-31 till 19,5 Mkr (49,6 Mkr). Soliditeten
var 77 procent (87 procent). Det egna kapitalet var 20,6 Mkr (31,4), vilket motsvarar ett eget kapital
per aktie pa 2,90 kronor (8,69). | dutet av mars & 2000 hade en nyemission tillfort foretaget 60 miljoner
kronor.

| nvesteringar
Forvarv av andelar i intressebolag uppgick under forsta kvartalet till 0,0 Mkr (1,2 Mkr). Investeringar i

materidla anlaggningstiligangar uppgick till 05 Mkr (0,3 Mkr). Den egna lokaden utokas och
investeringar i nétverk, datorer, programvara genomfors.

Kommande rapporter / bolagssdmma
Delarsrapport april-juni 21 augusti
Del&rsrapport juli-september 31 oktober

Danderyd den 23 gpril 2001

Bosse Falgard
Verkstallande direktor



Sammandrag av resultatrakningar

Mars Mars Helar
Tusen kronor 2001 2000 2 000
Nettoomséttning 5126 3532 14 164
Ovriga rorelseintakter 0 0 0
Summa nettoomséttning 5126 3532 14 164
Forsaljningskostnader -1290 -1 684 -7 292
Ovriga externa kostnader -4 664 -1771 -19 574
Personalkostnader -6 409 -3 378 -18 795
Avskrivningar -602 -638 -3 131
Summa kostnader -12 966 -7 471 -48 792
Rorelseresultat -7 839 -3940 -34 628
Finansnetto 1 -31 386
Resultat -7 838 -3971 -34 241
Sammandrag av balansrakningar
Tusen kronor 2001-03-31 2000-03-31  2000-12-31
Immateriella anlaggningstillgangar 2438 4 651 2937
Materiella anlaggningstillgangar 3206 735 2 393
Finansiella anlaggningstillgangar 1516 1309 1516
Kortfristiga fordringar 11 554 5350 9905
Likvida medel 8022 23 965 19 257
SUMMA TILLGANGAR 26 736 36 010 36 008
Eget kapital 20 565 31401 28 403
Auvséttningar 194 270 187
Langfristiga skulder 0 1535 0
Kortfristiga skulder 5977 2 804 7419
SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 26 736 36 010 36 008



Sammandrag av finansieringsanalyser

Mars Mars Helar

Tusen kronor 2001 2000 2 000
Den I6pande verksamheten
Rorelseresultat efter finansiella poster -7838 -3971 -34 241
Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet -2051 -374 3201
Kassaflode fran den I6pande verksamheten fore
Fore forandring av rorelsekapital -9 889 -4 345 -31 040
Forandring av rérelsekapital -438 -1434 -2 868
Investeringsverksamheten -908 -256 -4 107
Finansieringsverksamheten 0 29907 57179
Forandring av likvida medel -11 235 23 872 19 164
Likvida medel vid periodens bdrjan 19 257 93 93
Likvida medel vid periodens slut 8 022 23 965 19 257
Nyckeltal

2001-03-31 2000-03-31 2000-12-31
Resultat efter finansiella poster Tkr -7 838 -3971 -34 241
Eget kapital per aktie, kr * 2,90 8,69 401
Soliditet % ** 76,9% 87,2% 78,9%
Antal anstéllda vid periodens slut 49 34 46

* Eget kapital vid periodens slut dividerat med antal aktier vid periodens slut

** Eget kapital i procent av balansomslutningen



